
AFFÄRSMODELLDATUM ANSVARIG

MOTIVERA DITT VAL

UTVÄRDERA DIN AFFÄRSMODELL

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

BEDÖMNING 0-4KOMMENTAR

Kommer vi kunna implemente-
ra de�a i tid för a� vända den 
negativa trenden ?

TID

Kan a�ärsmodellen skalas upp 
till �er kunder och uppdrag utan 
a� öka kostnaderna 
proportionellt?

Har vi eller kan vi realistiskt få 
tillgång till den kompetens 
som krävs för a� 
implementera a�ärsmodellen?

Har vi eller kan vi realistiskt få 
tillgång till den �nansiering 
som krävs för a� �nansiera 
a�ärsmodellen?

Skapar a�ärsmodellen 
mätbar lönsamhet med nya 
eller förbä�rade 
intäktsströmmar?

Kommer kunder a� förstå, 
efterfråga och vilja betala för 
det nya värdet vi erbjuder?

Kan erbjudandet även leda till 
nya intäkter eller a�ärer 
längre fram?

FÖRMÅGA

FINANSIERING

LÖNSAMHET

POTENTIAL KORT SIKT

POTENTIAL LÅNG SIKT

SKALBARHET

BEDÖMNING

1

4

3

2

0

Ja, absolut

Eventuellt, om vi gör en stor insats

A�ärsmodellen uppfyller de�a krav utan större hinder

Ja, troligen A�ärsmodellen uppfyller kravet, med vissa anpassningar

Kräver insats eller förändring, men kan gå

Nej, troligen inte A�ärsmodellen möter inte kravet i nuvarande form

Nej, absolut inte A�ärsmodellen är oförenlig med kravet
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